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c) Obtaining the factor of running hours supply between present supply hours and projected 
hours supply; 

d) Sub‐category Energy billed in % tabulated by way of Mahanagar, Commissionary, Districts, 
Bundelkhand and Rural Area according to the prevailing classification of the Areas; and 

e) As per the factors given below, the energy billed was projected.  

Table 6‐2: Projected Hours of Supply 

Projected Approx. Running Hours 

Description 
Base Year 

2014‐15  2015‐16 
(2013‐14) 

Mahanagar – M  20:40  21:15  21:30 
District – D  16:58  17:15  17:30 
Commissionary ‐ C  19:36  20:00  20:15 
Rural – R  08:44  09:00  10:00 
Bundelkhand – B  17:15  20:00  21:00 

Projected Running Hours Factor 
Mahanagar – M  1.00  1.01  1.04 
District – D  1.00  1.01  1.03 
Commissionary ‐ C  1.00  1.01  1.03 
Rural – R  1.00  1.01  1.03 
Bundelkhand – B  1.00  1.16  1.22 

 

f. Demand Side Management ‐ Category wise energy Billed was calculated by applying the DSM 
factor. 

g. Following three ratios were determined for each set of commercial data of a given consumer 
category/ sub‐category for each year: 

f) Energy sales per consumer 

g) Connected load per consumer 

h) Energy sales/Connected load 

h. Sales Forecasting: LV Consumers – Sub‐category‐wise 

a) Number of consumers:  

Adopted appropriate value of CAGR in the following manner: 

• Normally  3  years’  CAGR  of  number  of  consumers  (sub‐category  wise)was 
adopted 

• Wherever calculated value of 3 years’ CAGR of number of consumers  seemed 
unreasonably  high  or  low,  the  most  reasonable  calculated  value  between 
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